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US92 – Arguments marketing de RENO+ 

Ce qui m’intéresse dans RENO+, c’est :  

 1. Le fait d’être accompagné dans les aspects financiers 

 2. Le fait d’avoir des garanties et une sécurité 

 3. Le fait de diminuer ma charge mentale grâce au one stop shop et aux conseils 

 4. Le fait de gagner du confort personnel 

 5. Le fait de me mettre en paix ma conscience écologique 

 6. Le fait de mettre en paix ma conscience sociétale (création d’emploi) 

En fonction des items qui ont été cochés, détaillez :  

1. Le fait d’être accompagné dans les aspects financiers 

 RENO+ m’aide à connaitre le coût de mes travaux (outil d'estimation) 

 RENO+ me propose un large panel de solutions de financements (adaptées à chacun) 

 RENO+ m’accompagne dans la comparaison des devis et m’évite les arnaques (prix justes du 
marché) 

 RENO+ me permet d’assurer la pérennisation du bâtiment (remplacement des châssis, 
isolation des façades, drainage des eaux pour gérer l'humidité ascensionnelle,…) (répartition 
des choix de chauffage, par exemple une maison isolée = je chauffe mieux l'ensemble plutôt 
que cibler les pièces à chauffer)  

 RENO+ me permet, à usage équivalent, un gain énergétique post rénovation (! Effet rebond) 

 RENO+ me donne un outil de suivi de mes consommations 

 RENO+ me permet, via la rénovation, d’améliorer le prix de revente ou la valeur locative de 
mon bâtiment 
 

2. Le fait d’avoir des garanties et une sécurité 

 

 RENO+ me fournit un écolage sur les systèmes nouvellement installés dans ma rénovation 

 RENO+ m’offre un service après-vente global 

 RENO+ me propose un service d'entretien des systèmes installés 

 RENO+ me garantit l'utilisation de produits sélectionnés sur base de leur qualité 

 RENO+ collabore avec des entrepreneurs sélectionnés pour la qualité de leur travail et leur 
professionnalisme 

 RENO+ permet que les données concernant mon bâtiment soient centralisées au même 
endroit, cela m’évite des redondances. 

 
3. Le fait de diminuer ma charge mentale grâce au one stop shop et aux conseils 

 

 RENO+ me propose un large catalogue de solutions 

 RENO+ me donne une approche "conseils" et une vue globale de la rénovation (en ce 
compris la gestion de l'effet locking pour m’éviter de devoir défaire plus tard ce qui a déjà 
été fait par manque d’anticipation) 

 RENO+ me permet d’avoir un seul point de contact pour la garantie en cas de problème et un 
seul contact pour la responsabilité (aspects juridiques) 
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 RENO+ me permet d’avoir un seul interlocuteur pour la coordination du chantier (aspect 
pratique, technique) 

 RENO+ représente un point de contact unique vers un réseau de professionnels pour des 
questions ou des besoins plus spécifiques 

 RENO+ est un point de contact à jour sur les exigences légales 

 RENO+ m’apporte des facilités administratives (contact communes, accès aux primes,…) 

 RENO+ dispose d’une expertise de projets similaires à mon cas (large expérience) et peut me 
proposer les solutions les plus adaptées 

 RENO+ dispose d’une expertise technique et d’une expertise dans les diagnostics 

 RENO+ est compétent pour la gestion des mises en conformité (électricité, amiante,…) 

 RENO+ diminue ma charge mentale générale (financement, organisation du chantier, qualité 
des travaux, garanties, prise en charge complète du début à la fin…) 

 RENO+ me permet d’être en confiance pour la réalisation de mes travaux 

 RENO+ propose des solutions de gestion de mes meubles (location de box) pendant mes 
travaux 
 

4. Le fait de gagner du confort personnel 

 RENO+ me garantit la rapidité d'exécution des travaux 

 RENO+ me permet de réadapter la maison en fonction de l'évolution des besoins de la 
famille ou de l'état de santé (installation d'un bureau pour télétravail, aménagement du 
grenier, vieillissement du propriétaire) ou en fonction de l'évolution de la société (habitats 
transgénérationnel, etc.) 

 RENO+ m’apporte un gain de confort au quotidien (esthétique, sensation de chaleur,...) 

 RENO+ me permet d’intégrer un train de rénovation, ce qui va être plus avantageux pour moi 
(gain de temps, gain d’argent) 

 RENO+ m’apporte des facilités administratives 

 RENO+ apporte une rapidité de mise en œuvre 

 RENO+ me propose l’accès à des pistes de financement innovantes 

 RENO+ permet de canaliser le sentiment d'intrusion chez moi : propreté sur chantier, 
intervention par l'extérieur si possible, aucun déchet post chantier, re-logement pendant les 
gros chantiers,… 

 

5. Le fait de me mettre en paix ma conscience écologique 

 RENO+ me permet de diminuer mon empreinte écologique – d’assurer une attitude clean 
(gestion des eaux par ex) 

 RENO+ me permet de tendre vers l'autonomie énergétique et la circularité 
 RENO+ m’aide à choisir un trajet de rénovation amenant à la meilleure sobriété possible 

(éviter les systèmes surdimensionnés) 
 RENO+ m'accompagne vers le plus haut potentiel d'énergie de mon bâtiment 

 

6. Le fait de mettre en paix ma conscience sociétale (création d’emploi) 

 RENO+ m’aide à préparer mon bâtiment aux évolutions du futur = futur proof building 
(smart home) 

 RENO+ me permet d'activer un réseau local de professionnels (main d'oeuvre et savoir-
faire locaux) 

 RENO+ permet aux entreprises belges de prendre une part de marché plus importante 

 RENO+ favorise la création d'emploi de qualité  


